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EFFICACITE PROFESSIONNELLE

NEGOCIER
EN ANGLAIS

Influencer et convaincre en anglais demande
une solide préparation.

Ce guide - destiné aux étudiants et aux professionnels - permet d’acquérir
les termes et les techniques nécessaires a une négociation efficace. Il pro-
pose ainsi de détailler les différentes étapes des échanges : [a présentation,

l'argumentation, la confrontation...

Chaque partie est composée de listes de vocabulaire, de regles gram-
maticales et de mises en situation afin d’apprendre communiquer plus
aisément avec des interlocuteurs étrangers. Un lexique et un dictionnaire

francais-anglais viennent compléter 'ouvrage.

Dans la méme collection:

ISABELLE PERRIN — —
Elle a étudié I'anglais a Dublin et a travaillé au i“'m o €7 COURRIELS
PROFESSIONNELS

quotidien The Irish Times pendant douze ans.
Elle a été interpréte et traductrice aupreés des

ministéres irlandais. Elle est auteure et

adaptatrice de contenus éditoriaux en anglais.
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